Netvaerk og jobsegning

Trin 1: Netvaerk

- Start med at kigge pa dit netvaerk. Hvem kunne vaere relevant at
kontakte?

- Efter at du har dannet dig et overblik over mulige kontakter,
der kan hjeelpe dig, ber du sammensaette et netvaerkskort,
hvor du inddeler personer i henholdsvis varme- og kolde
kontakter.

- Varme kontakter er personer, der umiddelbart kender dig. Det Trin 2: Netveerksidé
kan veere familie, venner, naboer, kolleger og sé videre.
Det naeste trin i netvaerksprocessen er, at blive afklaret med din netvaerk-
- Kolde kontakter er personer, der virker interessante for dig, sidé.
men som ikke kender dig. Det kan vaere en person i en
Virksomhed, som dU er inferesseref i 01- komme i kontqkf med. Def an V&I’e, Of dU Qnsker en ClH(lOI’ing pé d“‘ iOmecJI e”er Sﬁger Viden
om dbninger pd jobmarkedet i en bestemt branche.

Du seger sparring p& en forretningsplan eller et koncept.

Det kan ogs& vaere, at du gerne vil have feedback pa dit CV og dine
kompetencer.

Trin 3: Netvaerksmede

Efter du har dannet dig et overblik over dine varme og kolde kontakter,
handler det om at etablere netveerksmeder.

Din vej til et netvaerksmade forlgber i tre faser: Forberedelse, gennemfe-
relse og opfelgning.

Forberedelse Gennemfgrelse Opfelgning
- God forberedelse er naglen til et effektivt og - Du skal felge din forberedelse, sé& du far svar - Du skal felge op pa din samtale efter
professionelt netvaerksmade pd de spergsmdl du, har forberedt. netvaerksmadet. Det er ogs& her, at du for
alvor vedligeholder dit netvaerk. Du kan
- Ud fra din netvaerksidé skal du finde en - Veer eerlig og fortael netvaerkskontakten at du sende en e-mail med en kort besked og en
vinkel til hver relevant kontaktperson. Hver kommer uden nogen skjult dagsorden. tak for sidst.
enkelt kontaktperson kraever en bestemt
indgangsvinkel der passer til situationen. - Du skal vaere konkret. Sperg efter navne og - Du kan ogsd vedligeholde kontakten med dit
Herefter afger du om det er et brev, en om du md henvise til netveerkskontakten, nar netveerk ved at forteelle om de resultater, du
e-mail, et telefonopkald eller et personligt du tager kontakt til nye kontakter. har opnéet med madet.
mede, der skal vaere din indgangsvinkel.
- Du kan ogsé tilbyde hjaelp den anden ve;j, - Serg for at du stér til rédighed for dit
- Det er dig, der har ansvaret for at fa mest hvis netvaerkskontakten skulle kontakte dig p& netvaerk.
ud af dit magde. Derfor ber du forberede en et tidspunkt.
raekke spargsmal pd forhand. Det giver et
godt udgangspunkt for dialogen med
netvaerkskontakten.
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